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か な め 流 通 グ ル ー プ 賛 助 会 員
機材商を通じてユーザーの皆様に豊かな情報提供と、より良い製品の提供及び新製品の開発に努力します。

アイナックス稲本㈱

旭合成化学㈱

㈱アサヒ製作所

㈱旭化工

㈱アトミット

アンドオン㈱

㈱石井文泉堂

㈱イツミ製作所

AMG 有馬義

恵美須薬品化工㈱

エレクトロラックス・プロフェッショナル・ジャパン㈱

㈱キューセン

共栄社化学㈱

ゲンブ㈱

国際科学工業㈱

小宮山印刷工業㈱

㈱三幸社

三幸社フィルム＆サプライ㈱

㈱シンワ機工

㈱すいしょう社

㈱セブンリバー

㈱双立

㈱ソルベックス

多賀電気㈱

㈱匠システム

㈱ツー・エム化成

㈱ツーバイス

㈱テイクネット

㈱デジジャパン

東京紙巧芸㈱

㈱東京洗染機械製作所

東信精機㈱

㈱ TOSEI

東部ケミカル㈱

㈱豊中ホット研究所

㈱トーカイコンベア

㈱トータルプランニングスズキ

直本工業㈱

㈱ナカノ

日華化学㈱

㈱日本シーリング

日本スチール㈱

日本ファイト㈱

㈱廣瀬商会

㈲品質情報研究所

㈱ Fun Fusion

㈱マグネット

松井化学㈱

マルソー産業㈱

マルフクケミファ㈱

㈱ミズホケミカル

三ツ星貿易㈱

㈱宮田工機

㈱ライト

ラクナ油脂㈱

レオーコンベアー㈱

㈱レッツリフォーム

　57 社　（五十音順）
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ですが面積的にはＡ５サイズ分な

ので、印刷代が安くお財布にも優

しい企画となっています。春に向

けての準備をすすめる今、このよ

うなＡ４縦半チラシを作って、新

規客集客にもっと力を注ぎません

か？

のか？』など、起こりうる事態を

できる限り予測し、対応策を決め

ておくことをオススメいたします

！

≪おわりに≫

　今こそ経営者としての手腕を発

揮すべき時です！右往左往するこ

となく、しっかりと先を見据えて

計画して下さいませ！！

Ｐ .Ｓ .

　今年はイイ年になりますように

！！

・季節イベントを入れて作成しま

す。

③絵葉書的なＡ４縦半チラシ

　季節を感じて頂けるイメージ重

視のデザインです。割引が無いこ

とが特徴です。

　Ａ４縦半チラシは、目立つ形状

速に行動に移したことが功を奏し

た”ということが言えるのではな

いでしょうか？

■後手にならないよう予測を立てる

　今後起きうる事態に臨機応変か

つ迅速に行動するために、起きう

る事態の予測と対処・対応をあら

かじめ決めておきましょう。例え

ば、『もしも再度、緊急事態宣言相

当が出た場合どうするのか？』『も

しも店舗運営における衛生基準等、

何かしらが制定された場合、設備

・物資等の対応が

すぐにできる準備

があるか？』『も

しも向こう３年現

況が回復しない場

合は、どういう経

営をしていくのか

？』『ワクチンの

成果があり、経済

が一気に動き出し

たときに何をする
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今年は『事態の予測と準備』がマスト

新規集客にもっと力を注ぎませんか？
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　秋〜冬にかけてクリーニング業

界…いや色々な業種で今、既存客

の来店回数が減り売上を落として

います。それに伴い、閉店が増え

ていますね。自店舗を閉店させな

いために、お客様を呼ぶ必要があ

りますが、激安で暴れますか？　

それとも想い＆価値を伝えますか

？　今回のぶんちゃん新聞では３

つの考え方の違うＡ４縦半を紹介

します。

①クーポンで割引用 Ａ４縦半チラ

シ

　こちらのＡ４縦半チラシは、ど

ういうものが洗えるのか、業をし

っかりと伝えています。そして捨

てられない対策として、お得感＝

クーポンを付けました。裏面では

品質のこだわりを入れることに加

え、チラシの形状、厚み、キレイ

さで安心感を演出しています。

　あけましておめでとうございま

す。本年もよろしくお願い申し上

げます。昨年はコロナ禍における

全世界的に空前絶後の異例な 1年

で、誰もが前例のない未経験なこ

とだらけで、こと経営に関しては、

色々なことが浮き彫りになりまし

た。さて、あなたは今年 1 年を生

き残るために、すでに何をすべき

か決めていますか？それとも、ど

うすればいいか悩み中ですか？

■無計画の行きあたりばったりは

危険ですので

②セール用 Ａ４縦半チラシ

　割引訴求型のＡ４縦半チラシで

す。セール期間の告知・品質訴求

　世間の状況を見据えて、経営計

画を立てることが大事です。昨年

を少ないダメージで乗り切った多

くの店舗で行っていた例を挙げま

す。『補助金・助成金を申請・活用

した』『借り入れをして体力を備え

た』『自粛中でも販促を止めずに上

手な周知により集客ができた』『マ

スク・消毒液不足時に店頭で販売

・セール特典で提供した』『抗菌・

抗ウィルス加工を標準仕様にした』

などなど。これらの事例に共通し

ていることは、“臨機応変かつ迅


